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報酬上限1000円廃止おすすめの活かし方1.
狙うならこの３つ！どんな商品が売れやすい？2.
効率よく狙い目商品を見つける方法3.
深く考えずに収益アップ！超シンプルな秘訣4.
私のブログからよく売れているキーワード5.
これがあったらやって！Amazonだからこそできる技6.
Amazonアフィリが収益しやすいのは◯◯がたくさんあるから！7.

今回のプレゼントでは



動画撮影時のAmazonアソシエイト（アフィリエイト）の
規約の内容になります。

今後変更になる可能性もありますので
常に規約は最新のものをチェックしながら正しく運用をしてください



1.報酬上限1000円廃止おすすめの活かし方

報酬に上限があった
基本、1商品1個の売上につき報酬は1,000円が上限

今まで

報酬に上限なし
基本、1商品1個の売上につき1,000円以上も報酬対象

2024年8月7日
から



某有名コート50,000円

料率8％（ファッション）

計算上は4,000円だけど

報酬上限1,000円のみ
3,000円はカット今まで

上限1,000円廃
止 報酬上限1,000円なし

4,000円が報酬対象



1.報酬上限1000円廃止おすすめの活かし方

報酬1,000円以上になる商品が成約するチャンスも
積極的に狙っていく！



計算シートもぜひご活用ください
シートはこちらからコピーしてご使用ください。

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1mdXJuq4xoRtWYtPozM8ph-mwxBlhrUJYde1woS1-IUA/edit?usp=sharing


2.狙うならこの３つ！どんな商品が売れやすいか

お買い物してもらいやすい商品
商品名やジャンル名、

それを使うシーン、使う人などの切り口で穴場キーワードをリサーチ

から



2.狙うならこの３つ！どんな商品が売れやすいか

の商品をネタにしてリサーチ高単価
高額だからこそ慎重に情報を集めている

高単価はケース販売やセット販売もあり！





2.狙うならこの３つ！どんな商品が売れやすいか

（すぐにでも解決したい系）お悩みが深い
あったらいいな〜よりも、どうにかしたい系



2.狙うならこの３つ！どんな商品が売れやすいか

（快適・今だからこそ系）季節商品
いますぐ涼しくなりたい！
この日までに用意したい！



3.効率よく狙い目商品を見つける方法

Amazonで売れやすいものは
Amazonで探すのが効率的

おすすめの５つのページ







これからの季節商品が

入ってきたらチャンス！
これからの季節商品が

入ってきたらチャンス！



4.深く考えずに収益アップ！超シンプルな秘訣

安価な商品からだって高額報酬を狙える！
クッキー報酬制度があるから



Amazon

AmazonアリフィエイトのCookie制度

アフィリエイトリンクを
クリック

24時間内に何か商品を
「買い物かご」に入れ

クリック後90日以内に
購入し発送完了 報酬発生

紹介した以外の商品でも
報酬の対象に！



Amazon

AmazonアリフィエイトのCookie制度

アフィリエイトリンクを
クリック

24時間内に何か商品を
「買い物かご」に入れ

クリック後90日以内に
購入し発送完了 報酬発生

紹介した以外の商品でも
報酬の対象に！

400円のマスク
5％の20円の報酬

5万円のコート
8％の4,000円の報酬チャンス 4,000円の報酬ゲット



あゆみのブログは、よく売れている安価な商品から
クッキー報酬チャンスを作っている

4.深く考えずに収益アップ！超シンプルな秘訣

安くてよく売れる→Amazonにいってもらえる回数が多い→別のものが売れる可能性もあり



4.深く考えずに収益アップ！超シンプルな秘訣

高単価でも安価でも
読まれやすい記事を書く

広告リンクをクリックしてもらいやすいように書く
Amazonへの入口を増やす
収益チャンスが増やせる



5.私のブログからよく売れているキーワード

商品名＋◯◯
ジャンル名+◯◯

「洗剤の名前＋買える場所」

Amazon・楽天で買えるよ〜

穴場キーワード



6.これがあったらやって！Amazonだからこそできる技

Amazon限定商品
Amazonオリジナル商品



7.Amazonアフィリが収益しやすい理由

セールの開催が多く
お得にお買い物できるチャンスが多いから



1月：初売りセール
2月：タイムセール祭り
3月：新生活セール
4月：Amazonスマイル セール
5月：ファッション×アウトドア タイムセール
6月：Amazonスマイル セール
7月：プライムデー
8月：ファッションタイムセール祭り
9月：季節先取りセール
10月：Amazonプライム感謝祭
11月：Amazonブラックフライデー
12月：ホリデーセール



報酬1000円以上も積極的に狙うのがおすすめ1.
高単価・悩みが深い・季節商品はブログ記事におすすめ2.
欲しいものランキングは次の季節商品に注目3.
安価な商品からもクッキー報酬で高単価は狙えるから入口増やす4.
「商品名＋◯◯」などの穴場キーワードで狙う5.
Amazon限定・オリジナル商品での訴求は効果的6.
毎月のセール＝関連する商品・お得感でお買い物されやすい7.

あゆみのAmazon戦略まとめ



企画へのご参加と
最後までご視聴いただきありがとうございました


